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VLADISLAY HRUBY
Jan-Press s.r.0.

STATNI TISKARNA CENIN, «
Odbormy [Ecebny tstav onkoli
Zemedélské druZstvo "Hranié
CESKY METROLOGICKY IN¢
SKODA AUTOD A.S.

LABIO as.

EZOPA SPOL. S R.O.

Vyssi odborna skola a Hotelo
Protool s.r.0.
Zakladni skola Trinec, Kastar
STREDISKO VOLNEHO CAS
ROZV0J STAVEBNI BYT.DR
ELEKTRO - FA. PAVELEK, s.
1. Slezska stropni, a.s.

1. opavska realitka s.r.o.

1. PS JABLONEC

Budujte vztahy, které prinaseji vysledky

Uspéény obchod stoji na kvalitnich informacich a
systematické praci se zakazniky. MAGIS CRM poskytuje
jednotné misto pro spravu kontaktd, obchodnich
prilezitosti, komunikace i dokumentu.

Diky tomu ziskate:

vV kompletni prehled o zakaznicich a obchodnich
partnerech,
v efektivnéjsi rizeni obchodnich aktivit,

v lepsi pldnovani a vwvhodnocovéani obchodnich
prilezitosti.




Pro koho je reseni

Obchodnici Marketingové oddéleni Management spole¢nosti

e Kompletni historie komunikace e Podpora cilenych marketingovych e Prehled o vykonnosti obchodniho
se zakaznikem na jednom miste. kampani. tymu.

e Prehled o rozpracovanych e Segmentace zakazniku podle ruznych e VVyhodnocovani obchodnich vysledk
obchodnich prilezitostech. kritérii. a trendd.

e Lepsi planovani schizek, aktivita ¢ Vyhodnocovani Gspésnosti kampani a e Kontrola obchodnich rizik a platebni
obchodnich kroku. aktivit. moralky partneru

e Rychly pristup ke kontaktim,  |dentifikace novych obchodnich e Presna data pro strategické

dokumentdm i obchodni historii. prilezitosti. rozhodovani.




Co vam reseni prinese

v/ Centralni evidenci zdkaznikd a obchodnich partnerd.
v/ Prehled o vedkeré komunikaci a dokumentech.

v/ Efektivni spravu obchodnich pfileZitosti.

v/ Lepsi porozuméni potiebdm zakaznik.

v Vyssi spokojenost a loajalitu klientd.




Funkce - Zaklad

Kompletni sprava kontaktu a Firem

v/ Evidence odbératell, dodavatel a obchodnich
partnerdu.

v/ Sprava kontaktt a odpovédnych osob.

v/ Evidence obchodni historie a aktivit.

v/ Sprava dokumentd a souvisejicich informaci.

v/ Nastaveni pfistupovych prav pro jednotlivé uZivatele.

Veskeré informace jsou prehledné dostupné v
jednom systému a vzdy aktualni.




Funkce - Pokrocilé

Rizeni obchodu a marketingovych aktivit

v/ Evidence obchodnich pfipadu a prileZitosti.

v/ Sledovéni stavu rozpracovanych obchodd.

v/ Vyhodnocovani ispésnosti obchodnich aktivit.
v/ Hodnoceni odbératel a dodavateld.

v/ Sledovéni platebni morélky a obchodnich rizik.
v/ Podpora marketingovych kampani a cilené komunikace.

Systém pomaha aktivneé rozvijet obchodni vztahy a
identifikovat nové prilezitosti.




ERP PROPOJENI

Soucast komplexniho ERP systému MAGIS

MAGIS CRM je plné propojeno s
ostatnimi moduly systému:

v/ Obchod a zakézky
v/ Finance a Géetnictvi
v/ Fakturace a pohledavky

v/ Marketingové a servisni procesy
v/ Manazerské analyzy (MIS)

~ -
Diky jednotné datoveé zakladneé:

v/ pracujete s aktudlnimi informacemi napfi¢ firmou,
v/ eliminujete duplicitni zaddvani dat,

v ziskdvate kompletni pohled na zékaznika i
obchodni vztahy.




TESIME SE NA SPOLUPRA__%I

DATA

Adresar firem Ciselné Fady doklad( Seznam faktur vydanych

Casové analyza pohledavek Bankowvni vypisy PoloZky FP Seznam

Intrastat prijeti odeslani Saldokonto dodavatele  Seznam faktur vydanych

Interni doklady Sestavy pokladny Schvalovani faktur
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